
B2B 电子商务网站的运营模式有哪些

海淘科技为你提供关于，B2B电子商务网站的运营模式有哪些的列举文章。

1、大型企业自营的 B2B 网站

大型企业的 B2B网站所有权是指大型企业为了提高效率，减少库存，降低采购、销售等成本，或者其他

原因，企业和用户都通过互联网，或供应商建立 B2B网站。这一模式的 B2B网站是比较小的，只有大企

业，比如 Cisco，相对于 B2B网站来讲，这种模式的 B2B网站，实现电子商务的真正意义：企业间的商

务活动的绝大多数环节都可以通过网络，如供求信息发布贸易谈判、电子文件传输、网上支付与结算、货

物配送和售后服务等等。事实上，大型企业自建 B2B网站交易的所有优势企业之间的电子商务交易总额。

Cisco公司是全球最大的互联网络连接设备提供商，早在 1991年开始采用“Pre-Web”系统，借助互联

网络提供电子支持服务，1996年 7月，经过重新改造、设计的 Cisco网站实现了客户通过网络直接订货。

这种B2B网站给 Cisco公司带来了极大利润和竞争力，估计在线销售每年可以节省 3.63亿美元，而 Cisco

公司的网上销售额每年增长可高达 60%以上。



2、垂直行业型 B2B 网站

垂直行业型 B2B网站是定位在一个行业的电子商务网站中的企业之间，也被称为垂直门户或者行业门户

网站，它是第三方 B2B电子商务平台的一个分类，其特点是专业化强，通常有行业资源的背景，更容易

集中行业资源，吸引大多数成员参与生态系统的产业，但也容易引起关注的国际买家和批发商。总的来说，

在一个行业的专业垂直 B2B网站，综合性的 B2B网站，优势因此，垂直 B2B网站的发展得到了长足的

发展，并逐渐企业的青睐。

3、第三方经营的 B2B 网站

第三方经营的 B2B网站是指由第三方建设的，为广大大中小企业提供信息发布或撮合交易的 B2B平台，

例如 CA买卖网，是为买卖双方提供信息发布平台，促成交易机会，并可通过网站上的电子网照功能实现

企业开展线上经营活动所需的包括供求信息发布、在线洽谈、电子合同、网上保付、网上物流等交易全流

程。对 B2B网站建设第三方管理是指由第三方建设的，为大中型企业提供信息或交易的 B2B平台，如

CA的销售网络，是为买卖双方提供信息发布平台，促成交易机会，并能通过电子网络的网站根据功能为

企业开展网上业务包括供求信息发布、网上洽谈、网上保险合同、支付、物流等交易过程。



第三方 B2B平台也可称为信息平台型网站，对企业的价值主要表现为：增加市场机会、比较供货渠道、

促成项目合作、企业品牌宣传等。
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