
在正常情况下，网站时刻都在工作，并通过企业网站，用户可以跨时空的了解企

业。企业网站不仅是展示企业形象的平台，更是企业扩大销售营销不能忽视的问

题。以下是海淘科技 提供的七个优势：企业网站建设。

一、宣传企业形象，创造销售机会

由于网络开放性，网站不受区域优势的限制，企业网站的使用，企业可以促进企

业文化和企业的外部情况、产品、服务、质量和内容等方面的新闻，帮助企业更

科学地市场发展。可以通过网络向周围的目标客户展示企业产品，扩大企业产品

的销售机会，提高企业业绩。
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第二，树立企业品牌形象，通过市场渠道和网络

每一个精明的商人，了解广泛接触和联系的重要性。你可以通过网站在互联网上

每天 24 小时都是既便宜又容易的成千上万的人，和“名片”。政府机关、高效

开放的平台可以通过网站更好地与人互动，进一步了解民生、人民群众和舆论，

完成“为人民服务”的宗旨。人们将能够更好地显示通过施工现场，因为。同时

也可以使他们的生活更充实。一些草根站长是通过网站的建设而致富的。对于网

站建设是一个过程，每个互联网用户都必须在未来上网冲浪。事实上，企业网站

建设的企业需要了解或非常模糊，一些企业正在建设的网站是为了带来好处，但

也有许多公司只是想建立网站树立品牌形象，这种方式是不是以营销为最终目

标。互联网是一个全球性的市场，各种各样的网站、广告，它都是没有时间和地

域的限制，在一定程度上也通过企业产品的全球化、全球化的服务渠道。

三、能全面详细地介绍企业和产品



企业网站最基本的功能之一，是能够全面、详细的介绍企业和产品。公司可以把

任何想让人知道的信息的网址，如企业介绍、企业人员、工厂建设、生产设施、

科研机构、产品外观、功能和使用方法等，都可以在网上显示。

四、能与客户保持密切联系

在互联网时代，信息是处于爆炸状态的。在横流的信息中，大众被真假难辨的信

息流所迷惑的时候，如果你的网站可以因为建设是非常独特的，站出来，从而为

你带来的收益?此外，通过互联网，我们可以得到一个更好的网络用户反馈，它

将对我们的进步的增长起到很大的作用。当人们想知道什么产品、服务或一个企

业的新产品、服务，甚至只是想知道什么是在企业中，他们倾向于进入公司的网

站。因为大多数公司已经把所有的产品，服务，信息公布在互联网上，并定期公

布有关公司的网上新闻和信息。企业有一个网站可以利用网络与客户进行沟通。
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五、可以利用网站及时获取客户反馈信息



客户一般不主动向公司反馈。在设计网站时，如公司专门为客户和公司联系的电

子邮件和电子表格，由于使用极为方便，相对来说，一般客户愿意用这种方式与

公司联系。因此，公司可以得到大量的客户的意见和建议。

第六、建立与潜在客户的联系业务

原则上，企业已经建立了网站与来自世界各地的人的联系，当你的用户想知道一

些样本的产品或信息将被用于搜索网站了解，有很多很可能是你的潜在客户的一

部分。

七、可以降低通信成本

对于企业来说，每年的通信成本，尤其是涉及进出口贸易的通信成本，是一个非

常大的成本。使用公司网站提供的组电子邮件地址，可以有效减少通讯。

结论：企业网站建设，是一种低投入、高回报的网络营销。扩大企业的知名度和

品牌不仅是做宣传，更重要的是产品和服务得以多一同渠道销售出去。

http://www.haitaoit.com/website/qiyeguangwang.html

